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2009-2010 TiasNimbas Business School Tilburg

Strategisch E-Marketeer

* Top100 genoteerde international business school (wereldwijd)

* Verantwoordelijk voor jaarlijks e-marketing plan en budgetering
» Social Media Strategie, -plan en —policy ontwikkeld

e Conversie verhoogd van 2,5% naar 7,5% (brochure aanvragen)
* Na 6 maanden al de jaartargets gehaald

* Infernationale zoekmachine optimalisatie (SEQ)

* Bannering campagnes en affiliate deals gesloten

* Zoekmachine adverteren (SEA) op o.a. Adwords en Facebook

2004-2010 RD Internet Oosterhout
Freelance internet specialist

» Spreker over online marketing op verschillende bijeenkomsten

* Inrichten van online campagnes (SEOQ, SEA en meer)

* Ontwikkeling van internetsites

* Opdrachtgevers: Avans Hogeschool, muziekindustrie (diverse)

2007-2009 Prezent Internet BV Tilourg
Internet Consultant / Projectieider / Internet Marketing Expert

* Klanten helpen hun doelstellingen te behalen met internet

* Concepten vertalen naar online oplossingen

* Projectleiding bij online software ontwikkeling

* Projectleiding bij ontwikkeling van internetsites en e-commerce
* Aansturen SEO specialisten, programmeurs en vormgevers

* Calculatie en offreren van projecten

* Inkaart brengen eisen en wensen voor functionele ontwerpen
* Ontwikkelen en inrichten van online campagnes

» Strategisch beheer van SEO, SEA, Webanalyse

e Intern SEO, SEA, Webanalyse en online strategisch campagne
adviseur voor de internet marketing specialisten bij Prezent



Opleiding

* Ontwikkelen en geven van internet marketing workshops

* Projectleiding, consultancy en/of internet marketing voor o.a.
TNO, Vobis, Superviaai, Ricoh, Voetbalwebwinkel, Fanclub
Barcelona, Jan Snel, Koninklijke BAM, TopGGZ, McGregor
Fashion Group, Milieu Natuur Plan Bureau, Amazingkids,
Wijnveiling.nl, Eggerding, Dealer Totaal Concept, Pinkpas,
Leenburo, Artiteq, Monumenten Zorg Brabant, Worldjobs4you
en meer.

2008-2009 Avans Alumni vereniging Breda
Voorzitter

* Werving nieuwe leden en sponsoren

* Organisatie borrels, netwerkavonden, alumnidagen en reUnies

2007-2007 GGLZ Westelik Noord-Brabant Halsteren
Afstudeeropdracht Avans

* Implementatie Balanced- & HR-Scorecard

* Onderzoek naar beleid, strategie en doelstellingen

* Draagvlak kritische succesfactoren en indicatoren

* Automatisering d.m.v. webbased software

2004-2004 Interselling Training Raamsdonksveer
Stage Avans

* Onderzoek naar de informatie behoefte van het management
* Heft vergaren, verwerken en verstrekken van informatie

* Ontwerpen financieel informatie systeem

¢ Ontwerpen van een deelnemersevaluatie

* Formule: Norm uitstaande voorstellen om jaartargets te behalen
* Voorbereiden halfjaarlijkse management review

* Klantencontinuiteit

* Klantenonderzoek

2007 H.E.A.O. Breda Breda
* Bedriffseconomie.

* Mini-Onderneming succesvol behaald als Manager
(Het Amerikaanse Future Enterprices)

* Stage bij Interselling Training

* Portfolio ontwikkeling gedragscompetenties
* Diverse symposia en congressen bijgewoond
* Optimaliseren van bedrijfsprocessen



Trainingen &
Workshops

2001 Propedeuse HEAO Breda
* Algemeen diploma van de opleidingen aan de HEAO te Breda

2000 M.F.C. (HAVO) Oosterhout

e Eindexamenvakken: Natuurkunde, Wiskunde B, Economie,
Handel&Recht, Nederlands en Engels.

2010 Creéer doelgerichte dashboards A'dam
e Van Netprofiler

2010 Conversie Optimalisatie A'dam
* Van Traffic4u

2010 Landingspagina Optimalisatie A'dam
* Van Netsociety

2009 Internet marketing Tilburg
* Soethart, Bob van de Vooren
* Ter vergelijking voor workshops die ik zelf bij Prezent gaf

2009 Masterclass netwerken Rotterdam
e Door Rob Tol, netwerker van het jaar 2007
e Tevens oprichter van de Netwerkacademie

2004 Constructief Onderhandelen R'veer
* 3-daagse open Training bij Interselling Training B.V.

* Professioneel onderhandelen op topniveau

* Meer partijen onderhandelingen

* Theoretische kennis en praktische ervaringen



2004 Commerciéle Telefoongesprekken R'veer

2-daagse training bij Interselling Training B.V.

Hoofdwetten van de telefonische communicatie

Effectief & slagvaardig klanten en prospects fe woord staan
Effectief telefonisch afspraken maken

Telefonische verkooptechnieken

Aannemen van binnenkomende gesprekken

2002 CBR Breda

Het rijvaardigheidsbewijs deel B behaald

2001 ABN-Amro Breda

18-daagse interne cursus
Verkooptechnieken
Communicatie
Productkennis

2001 Belastingdienst Breda

Cursus Nieuwe Belastingstelsel IB2001

20XX-20XX H.E.A.O. Breda Breda

Basis cursus Exact boekhoudsoftware.

Intfroductie cursus S.A.P. (Enterprice Resource Planning)
Cursus S.A.P. (Enterprice Resource Planning)

English Portfolio

Het keuzetraject “Persoonlike financiéle planning”. Met
diepgaande kennis over hypotheken, pensioenen,
levensverzekeringen e.d.



Kennis

Interesses

Opmerkingen

* Infernet Marketing (strategisch)

* SEO (zoekmachine optimalisatie)

e Content optimalisatie t.b.v. SEO

* Linkbuilding f.b.v. SEO

* SEA (Google Adwords campagnes)

* Webabalyse (Google Analytics)

e Conversie optimalisatie

* Social Media Marketing

* Online personal branding

* Performance management (Balanced scorecards, KPI's)

* Mysqls, PHPS, HTML, Java (programmeren)

* Project Management bij online software ontwikkeling

* Vloeiend Engels schrijven en spreken

* Microsoft Office (Excell, Word, Powerpoint, Frontpage, Acces)
* Microsoft Windows 3.11 / 95/ 98 Pro / 2000 / ME / XP Pro / Vista

Computers, SEO, wintersport, deejayen, webdesign,
programmeren, zelf flmen en monteren, Kleding & Mode,
Interieur, Financién

N.v.t.



